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KỸ NĂNG
Kỹ năng bán hàng: Kỹ năng bán hàng chuyên nghiệp, kỹ năng chăm sóc khách hàng, chiến lược thu hút khách hàng qua truyền thông quảng cáo.
Tiếng Anh: Khả năng giao tiếp Tiếng Anh trôi chảy

Kỹ năng máy tính: Word, Excel, PowerPoint
KINH NGHIỆM LÀM VIỆC
Thực tập sinh Marketing (CÔNG TY…, 3/2015-6/2015)

- Hỗ trợ quảng cáo, giới thiệu sản phẩm tới khách hàng.

- Tư vấn sản phẩm,giải đáp các vấn đề liên quan.

- Hỗ trợ quản lý bán hàng.

Thành tựu và kỹ năng đạt được: 

- Góp phần quảng bá sản phẩm của công ty tới khách hàng một cách hiệu quả

- Khách hàng hài lòng với dịch vụ của công ty

- Góp phần tăng hơn 20% lượng khách hàng trong vòng 1 tháng 

- Kỹ năng chăm sóc khách hàng chuyên nghiệp

- Chịu được áp lực công việc

Nhân viên bán hàng part-time (CỬA HÀNG TRANH…, 2012 – 2014)

- Bán hàng trực tiếp tại cửa hàng cho người nước ngoài và người Việt

- Lập báo cáo sản lượng bán ra hàng ngày. 

HỌC VẤN
Chuyên ngành Quản trị Kinh doanh (ĐẠI HỌC KINH TẾ QUỐC DÂN, 2010-2014)
Khóa học online Introduction to Marketing (ĐẠI HỌC…, 2014)
- Brand

- Marketing từ nền tảng khách hàng

- Chiến lược Marketing.
NGUYỄN VĂN A





Địa chỉ


123 Thăng Long, Hà Nội





Điện thoại


0912 345 678





E-mail


contact@topcv.vn





CV Online


http://i.topcv.vn/nguyena








