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	NGUYỄN VĂN A
	
	

	
	
	
	Nhân viên Sales và Marketing
	
	

	
	
	Điện thoại: 0912 345 678 – Email: contact@topcv.vn - Địa chỉ: 123 Cầu Giấy, Hà Nội
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	

	
	Mục tiêu nghề nghiệp
	
	- Tận dụng kỹ năng bán hàng và sự hiểu biết về thị trường …để trở thành một nhân viên kinh doanh chuyên nghiệp và đóng góp vào sự phát triển của công ty…
	

	
	
	
	
	

	
	Kinh nghiệm làm việc
	
	Công ty…
	

	
	
	
	Thực tập sinh Marketing

	3/2015 - 6/2015

	

	
	
	
	- Hỗ trợ quảng cáo, giới thiệu sản phẩm tới khách hàng.

- Tư vấn sản phẩm,giải đáp các vấn đề liên quan.

- Hỗ trợ quản lý bán hàng.

Thành tựu và kỹ năng đạt được: 

- Góp phần quảng bá sản phẩm của công ty tới khách hàng một cách hiệu quả

- Khách hàng hài lòng với dịch vụ của công ty

- Góp phần tăng hơn 20% lượng khách hàng trong vòng 1 tháng 

- Kỹ năng chăm sóc khách hàng chuyên nghiệp

- Chịu được áp lực công việc
	

	
	
	
	Cửa hàng tranh…
	

	
	
	
	Nhân viên bán hàng Part-time
	2012- 2014
	

	
	
	
	- Bán hàng trực tiếp tại cửa hàng cho người nước ngoài và người Việt

- Lập báo cáo sản lượng bán ra hàng ngày.

Thành tựu và kỹ năng đạt được: 

- Được đánh giá tích cực từ chủ hàng

- Quan sát, học hỏi và nắm bắt thị hiếu khách hàng tốt

- Tăng khả năng giao tiếp Tiếng Anh. 


	

	
	
	
	
	

	
	Kỹ năng nổi bật
	
	Kỹ năng bán hàng
	

	
	
	
	Kỹ năng bán hàng chuyên nghiệp, kỹ năng chăm sóc khách hàng, chiến lược thu hút khách hàng qua truyền thông quảng cáo
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	

	

	
	
	
	Kỹ năng Tiếng Anh
	

	
	
	
	Khả năng giao tiếp Tiếng Anh trôi chảy
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	

	

	
	
	
	Tin học văn phòng
	

	
	
	
	Sử dụng thành thạo các công cụ Word, Excel, Power Point
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	Học vấn
	Trường Đại học Kinh tế Quốc dân (2010-2014)
	

	
	
	Chuyên ngành: Quản trị Doanh nghiệp 
Tốt nghiệp loại Giỏi
Điểm trung bình: 8.9
	


